
Herbold Meckesheim GmbH – Spezialist für Maschinen und Anlagen zum Kunststoffrecycling

Am Standort Meckesheim entwickeln und bauen wir Maschinen, die aus Abfällen wiederverwendbare Kunststoffe machen. 

Damit sparen unsere Kunden Rohstoff und Energie und wir leisten einen täglichen Beitrag zum weltweiten Umweltschutz.

Seien Sie dabei! Lassen Sie nachhaltiges Wirtschaften Wirklichkeit werden, indem Sie Ihre Energie und Persönlichkeit bei 

uns einbringen.

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir engagierte und motivierte MitarbeiterInnen als 

Vertriebsingenieure / Sales Manager (m/w)
am Standort Meckesheim

l	Erfahrungen in der Kunststoffverarbeitung oder 

 mechanischen Verfahrenstechnik sind von Vorteil, 

 aber nicht Voraussetzung

l	Gute Englischkenntnisse und eine entsprechende 

 Reisebereitschaft setzen wir voraus

Wir bieten Ihnen:

Eine dynamische und  teamorientierte Unternehmens-

kultur, wettbewerbsfähige Produkte und einen sicheren 

Arbeitsplatz in einem Wachstumssegment. Wir suchen 

sowohl Professionals mit der Perspektive weitere Ver-

antwortung in der Teamleitung  zu übernehmen sowie 

Absolventen als Nachwuchskräfte.

HERBOLD Meckesheim GmbH I Industriestr. 33 I 74909 Meckesheim I Telefon: 06226/932-0 I Telefax: 06226/932-495 I info@herbold.com

Wir bauen Maschinen und Anlagen für das 

Kunststoffrecycling und leisten damit einen 

wichtigen Beitrag zum Umweltschutz.

Mehr dazu auf unserer Website:

  

www.herbold.com

Ihre Bewerbung senden Sie bitte vorzugsweise 

per E-Mail an info@herbold.com zu Händen 

unseres Herrn Siegfried Engel.

Jetzt online bewerben

Ihr Aufgabengebiet:

l	Sie verstärken unser Vertriebsteam in Meckesheim 

 und helfen unsere weltweiten Wachstumsziele zu 

 realisieren 

l	Sie begleiten unsere Kunden von der aktiven Akquisition 

 über die Angebotserstellung, der Auswahl optimaler 

 Technik, den Vertragsverhandlungen bis hin zum Ver-

 tragsabschluss 

l	Sie analysieren kontinuierlich das Marktumfeld um neue 

	 Anwendungsfelder	zu	identifizieren	und	unser	Marketing	
 mit zu gestalten

l	Sie repräsentieren das Unternehmen auf Messen und 

 Konferenzen und stellen eine partnerschaftliche Kun- 

 denorientierung her

Ihr Profil:

l	Sie sind eine kommunikative und motivierte Vertrieb-

 spersönlichkeit

l	Sie haben ein gutes technisches Basiswissen, das 

 Ihnen komplexe Problemstellungen im Maschinen- 

 und Anlagenbau erschließt


